Radiohead

1. Explica com les tres demandes següents poden correspondre a la demanda d’aquest cd com a tal o com a cançons del grup
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2. Argumenta com es veurà afectada la demanda dels béns complementaris a la música de Radiohead, tal com les entrades dels concerts o el merchandising, pel fet d’haver permés la descàrrega del seu CD

3. ¿Què creus que pot passar amb els CDs de grups de música similars a Radiohead, si aquests no en varien el preu?

4. ¿Pot alterar les preferències del consumidor? En aquest cas, ¿què pot passar amb la demanda del seu següent CD, en cas que decideixin no distribuir-lo gratuitament? 

5. Quan es posa a la venda un bé, s’han de tenir en compte quatre variables: el producte en si, el preu, la distribució que se’n fa i la promoció. A partir del tipus de producte que és i el seu preu de venda, explica com el distribuiries i promocionaries

Durant l’activitat vaig baixar el CD de Radiohead i vaig posar-hi dues cançons del mateix estil, de Simple Plan i Green Day, per comentar com podia afectar a la demanda i les preferències del consumidor, i per què veiessin que el “producte” de Radiohead no era tan diferent al dels altres grups de música.

L’activitat es pot ampliar amb un estudi de quin percentatge dels beneficis de la venda de cada CD van a les discogràfiques i quina part als artistes, o amb un estudi de com el top-manta afecta a les vendes de CDs. 7

